Girisimcilik Sertifika Programi

Girisimcilik Sertifika Programi, lise mezunlari, Universite mezunlari, 6zellestirme kapsaminda igsiz kalanlar, kendi isini
kurmak isteyenler, kendi isini kuranlar ile KOBI'lerde calisan kisileri hedeflemektedir.
girisimcilikle ilgili temel bilgileri vermek, yenilikgi ve yaratici ig fikirlerinin nasil kurulu bir isletmeye déniisebilecegini
ogretmek, kurulan igletmenin gevre ile kurumsal iletisim yetenedini gelistirmek, kurulus icin gerekli fonlarin nasil ve
nerelerden sadlanacadi konularinda bilgiler vermek ve baslangic asamasini gecen isletmelere finansal yonetim

uygulamalarina yardimci olmaktir.

Programin amaci, katiimcilara

Bu sertifika programi, is kurmak isteyenler, kendi isini kuranlar, isletme sahipleri veya y6neticilere yoneliktir.

Girigimcilik Sertifika Programi asagidaki 3 dersi igermektedir:
2419 - Kurumsal iletisim Yonetimi
3167 - Finansal Yonetim
4202 - Girisimcilik

Kuruluslar ne kadar nitelikli mal ya da hizmet (retirse Uretsin, tutarl, dengeli ve
surekli iletisimle kendilerini, Griin ya da hizmetlerini— 6zellikle glinimiiziin yogun
rekabet ortaminda topluma anlatamadiklarinda yasamlarini sirdirmeleri mimkin
degildir.

Bu kitabin amaci, kurulug ve toplum arasinda, iletisimi kanallarinin, kurulusun
imajina katki saglayacak bigimde nasil kullaniimasi gerektigi hakkinda aydinlatici
bilgiler vermektedir.

1 Kurumsal Iletisim ve Kurum Kimligi

2 Kurumsal Dizayn, Kurumsal Kiiltiir, Kurumsal imaj

3 Kurumsal iletisimde Stratejik Yonetim ve Planlama

4 Kurumsal Reklamcilik

5 Halkla iliskiler

6 Sponsorluk

7 Satis Tutundurma

8 Kisisel Satig

9 Kurumsal iletisimin Toplumsal Sorumluluk ve Etik Boyutu

Isletmelerin basarisi biiyiik élciide finansal kararlarindaki basarisina baghdir. Riskin
yiksek, degisimin hizli oldugu finansal piyasalarda faaliyette bulunmak her gegen
glin gliglesmektedir. Boylesine riskli ortamlarda finansal kararda basariyi yakalamak,
kararlar etkileyecek igsel ve digsal gok sayida faktdrlerin bilinmesini, analiz edilmesini
gerektirir.

Kitapta: finansal yonetimde etkinligi saglayabilmesi icin gerekli olan temel bilgi ve
becerilerin kazanilmasi amaglanmaktadir.

Kitap alaninda uzman gok sayida 6gretim Uyesinin katkilariyla ve kendi kendine
6grenme ilkelerine gore hazirlanmistir.
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Kurumsal Tletisim Yénetimi,
Anadolu Universitesi Yayinlari,
2005.
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_Finansal Yonetim, Anadolu
Universitesi Yayinlari, 2005.



1 Finansal Yonetim ve Fonksiyonlari
2 Paranin Zaman Degeri

3 Finansal Analiz

4 Basabas ve Kaldirag Analizleri

5 Finansal Planlama ve Kontrol e-Ders O
6 Calisma Sermayesi Yontemi e-Kitap o]
7 Nakit ve Nakit Benzerleri Yonetimi e-Televizyon ™
8 Alacak ve Stok Yonetimi e-Alistirma O
9 Belirlilik Kosullari Altinda Sermaye Biitcelemesi e-Sinav |
10 Belirsizlik Kosullari Altinda Sermaye Butgelemesi e-Danismanlik
11 Kisa Vadeli Finansman e-Sesli Kitap ™

12 Orta ve Uzun Vadeli Finansman
13 Sermaye Maliyeti

14 Sermaye Yapisi

15 Kar Dagitim Politikasi

Girisimcilik

Uzun vyillar, ydnetim alanlarindan biri olarak &zet bigiminde agiklanmaya calisilan
Girigsimcilik konusu, bilgi toplumu ve bilgi ekonomisi konusu ve uygulamalarinin da
etkileyecedi sonucu olarak ginimizin en o6nemli isletmecilik ve toplumsal
konularindan biri haline gelmistir. Bu nedenle girisimcilik egitimleri, rekabet, teknoloji
ve bilisim alanlarinda meydana gelen gelismelere ayak uydurmak ve bu yolla llke
kalkinmasina yardimci olmak agisindan son derece énemlidir.

Girisimcilik, Anadolu Universitesi
Yayinlari, 2005.
1 Girisimcilik ve Girisimcinin Ozellikleri
2 Girigimcilikte Yaraticilik

3 Girigimcilikte Yenilik e-Ders a
4 i¢ Girisimcilik e-Kitap |
5 Girigim Finansmani e-Televizyon M
6 Is Plani e-Alistirma |
7 Gelismis ve Gelismekte Olan Ulkelerde Girisimcilik e-Sinav ™
8 Girigimcilik ve Ekonomik Gelisme e-Danismanlik ©
9 Tirkiye'de Girisimciligin Degerlendirilmesi e-Sesli Kitap ©

10 Tirk Girisimciliginin Genel Profili
11 Uluslararasi Girisimcilik





